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我培育我践行社会主义核心价值观

○本报讯 记者 朱惠思 近日，
源城区越王小学举行“红领巾跳蚤
书市”活动。此次活动是“阅读新
时代 谱写新篇章”的读书节系列活
动之一，全校共有55个班级参加。

活动中，学生精心地设计了海
报和标语，添加了购书满减、购书
送礼、购书幸运大转盘等福利。还
有学生通过喊口号、换装扮，拿着
自己的书走动推销，摇身变成“行
走的小书摊”。

据 介 绍 ，活 动 义 卖 所 得 的 善
款，各班级将捐献 20%到广东省红
领巾基金会，剩余款项将用作班级

公用经费。
“活动遵循公益自愿、公开透

明的原则。”越王小学相关负责人
表示，通过组织少先队员开展“红
领巾跳蚤书市”义卖活动，让学生
积极参与并踊跃捐书、奉献爱心，
引导学生学习科学理财本领，培养
学生勤俭节约意识，营造浓厚的书
香校园氛围。

源城区越王小学开展“红领巾跳蚤书市”活动

少先队员变身“行走的小书摊”

综合新闻

○本报讯 记者 周慧荷 近日，
“珍惜生命 健康成长——河源市
2023年关爱青少年心理健康主题讲
座”走进市一小，旨在关心关爱我市青
少年儿童的身心健康，进一步加强青

少年儿童的心理健康教育工作。
据了解，此次活动由团市委主

办，河源市第一小学承办，河源市
校外未成年人心理健康辅导站协
办。讲座现场，邀请了市辅导站专
家志愿者、国家二级心理咨询师余
智红对 150位学生进行了团体心理
健康辅导。余智红通过动画视频、
图文讲解、案件举例、有奖问答等
活动方式，引导学生学会珍惜生

命、感恩他人，养成良好作息习惯，
掌握调节情绪的技巧，促进学生快
乐学习、健康成长。

通过此次活动，让学生们更好
地了解到交通、心理健康、防自然
灾害等知识，增强自身的安全意
识，提高在日常生活和突发事件中
的正确应对能力，有效减少安全事
件对孩子造成的伤害，为孩子们的
成长成才保驾护航。

我市举办2023年关爱青少年心理健康主题讲座

聚焦身心健康 守护“少年的你”

发扬“四皮精神”抓招商抢项目
东源县招商工作队新引进4个项目，投资总额逾45亿元

人勤春来早，金鼓催人征。面对全省、
全市“百舸争流、千帆竞发”推动高质量发展
的态势，东源牢固树立“拼经济、抓发展，就
是拼招商、抓项目”的理念，锚定高质量发展
首要任务，创新招商思路、改进招商方式，审
时度势，将东源县招商工作队扩充力量并细

分为3支鲲鹏招商队，于正月初九誓师“出
征”进驻粤港澳大湾区抢抓项目。

开局就是决战，起步就是冲刺。进驻粤
港澳大湾区的东源县招商工作队，不负期
望，不辱使命，发扬“硬着头皮，厚着脸皮，磨
破嘴皮，踏破鞋皮”的“四皮精神”奋跃而上，

在粤港澳大湾区最前沿捕捉商机、推介环
境、抢抓项目，为东源制造业高质量发展积
蓄动能，交出了一份亮眼的答卷。进驻粤港
澳大湾区仅2个月时间，累计拜访企业、园
区、行业协会共95家，新签约项目4个、合同
投资总额45.5亿元。

核心
提示

当前新一轮产业有序转移正如
火如荼展开，全省各地都在使出浑
身解数抢抓项目，面对省内其他地
市甚至是省外城市的“围追堵截”，
东源县 3支鲲鹏招商队以“啃骨头”
的决心，“硬着头皮”迎难而上，积极
与粤港澳大湾区的商会、行业协会
及潜在意向企业进行洽谈对接。2
月初，在东源县招商工作队 10余次
上门拜访的诚意感召下，深圳市宝
安华丰实业有限公司与东源达成投
资意向。

“赶材料、拼进度、抢签约，已
经成为我们招商工作队的工作常
态。”东源县招商工作队队长谢佩
佩如是说。

正是这种“硬着头皮”迎难而上
的拼劲与干劲，让有产业转移意向
的企业对东源心悦诚服，看到了投
资东源的美好前景。“出征”2 个月
时间成功签约 4 个项目，其中华丰
高端装备制造及先进材料产业园项
目投资额超 33亿元，成为今年东源
迄今为止引进的最大投资项目。

为 了 更 好 地 抢 抓 资 源 ，东 源
县招商工作队全体成员长期驻扎
深圳。针对粤港澳大湾区意向落
户外地的企业，想方设法通过各
种关系牵线搭桥，梳理优惠政策、
见面首谈、安排考察、对接细节，
满怀斗志对项目开展攻势。但在
招商竞争异常激烈的形势下这是
远远不够的，还必须“厚着脸皮”
才能拿下项目。

2 月，东源县招商工作队在拜
访东源惠州商会捕捉到一家高端
电子信息企业有意向搬迁大湾区
发展的信息，全体成员马上进入

“战斗状态”，通过多种途径了解企
业信息、企业需求、后续发展等问

题，为其“量身定做”了攻坚方案。
但现实情况往往是做好了万

全准备，却出现“剃头的挑子——
一头热一头冷”。但“冷水”浇灭
不了东源县招商工作队的热情，
凭“厚着脸皮”一次次问询、一次
次 约 见 ，终 使 招 商 洽 谈“ 柳 暗 花
明”。比如这家有意向转移的高
端电子信息企业，在第一次会面
上，该企业董事长因临时有紧急
会议，建议下次再约时间会面，但
是工作队不愿就此放弃，一直从
当 天 下 午 等 到 晚 上 9 时 ，该 企 业
最 终 安 排 30 分 钟 时 间 与 工 作 队
进行沟通交流，终被工作队的诚
意折服而意向落户东源。

“厚着脸皮”拿下项目

“企业之所以下定决心选择到东
源投资兴业，是被东源县招商工作队
队长谢佩佩说服的。”深圳市奥托士
液压科技有限公司徐总说，初次见
面，谢佩佩如数家珍般详细介绍了东
源的人文历史、地理区位和产业配
套、工业基础设施、投资优惠政策等
情况，并诚挚邀请他们到东源进行实
地考察，让他切身感受到了客家人的
淳朴和好客以及贴心的服务。

“磨破嘴皮”是东源县招商工作

队每一名队员必须练就和具备的基
本功。东源县招商工作队队员是经
过精挑细选出来的精兵强将，具有
素质高、口才好、业务水平高、交际
能力强等优点，特别是大家对县情、
产业现状、优惠政策和发展空间了
如指掌。他们凭着“一身绝技”和

“三寸不烂之舌”，抓住一切机会和
客商沟通，用心用情把东源故事讲
活、把服务做好，用“磨破嘴皮”的热
情、真诚与耐心打动了客商。

“招商工作是一场没有硝烟的
战争，是胆识的竞争、智慧的竞争，
也是体力和耐力的竞争。每一个项
目的背后，都有几个甚至几十个城
市在竞争。”东源县招商工作队一位
队员深有感触地说。

面对竞争激烈的招商形势，东
源县招商工作队以“踏破鞋皮”的态
度与作风投入工作，“5+2”“白加黑”
早已是工作常态。

“最多的一天跑 4个城市、洽谈
6 家企业，吃在车上、睡在车上，很
多时候把洽谈时间安排在晚上，目

的是与企业更好洽谈、争抢更多资
源。”东源县招商工作队队员何仲、
吴文杰感慨地说。

“ 不 经 历 风 雨 ，怎 能 见 彩
虹”。东源县招商工作队自 2021
年 3 月组建以来，凭着“四皮精神”
为东源引进了一批龙头型、强链
补链延链的大项目、好项目。截
至目前，共引进优质项目 46 个、投
资总额达 170.8 亿元，其中有 50%
以上项目已动工建设，晟源永磁
等项目已竣工试产，为东源制造
业高质量发展注入了强劲动能。

■东源县招商工作队在深圳市奥托士液压科技有限公司参观 资料图片

“踏破鞋皮”抓好落实
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■由东源县招商工作队引进、总投资12.52亿元的晟源永磁项目于1
月15日竣工试产。 本报记者 杨坚 摄

○本报讯 记者 苏勇军 戴珍
周慧荷 近日，河源源城区埔前镇
第二中学美术老师叶伟豪应征入
伍后，与师生视频连线告别的一幕
感动了全国千万网友，并引起了热
议，网友直呼：这是最好的爱国主
义教育课。

3月 15日晚，该校七（1）班的学
生如往常一样，正在上晚修课，忽
然，教室里的大屏幕上出现了美术
老师叶伟豪的身影。让学生们意
外的是，叶伟豪竟通过视频连线的
方式与他们告别，当叶伟豪说他已
参军入伍，并晒出入伍通知书时，
全班学生瞬间沸腾了。

据该校教导处主任江运连介
绍，叶伟豪是该校去年 9月招聘的

美术老师。当时叶伟豪来应聘的
时候就说，他从小有参军入伍的梦
想，不知能在学校任教多长时间。
江运连告诉他：“参军入伍是一件
光荣的事情，如果今后你成功参军
入伍，我们一定会支持你的”。没
想到半年后，叶伟豪果然成功应征
入伍了。

叶伟豪虽然在该校任教只有半
年时间，但是他性格和善、工作认
真，深受学生们喜爱。叶伟豪还没
来及和师生们告别，就匆忙去参加
了集训。当他突然离开后，很多学
生都打听他去哪儿了，很是不舍。

当 天 ，该 班 辅 导 老 师 罗 妙 锋
通过视频与叶伟豪连线，并将视
频画面投影到教室里的多媒体屏

幕 上 ，让 叶 伟 豪 与 学 生 们 告 别 。
当叶伟豪晒出入伍通知书的那一
刻，全班学生顿时欢呼沸腾起来，
不少女学生竟流下泪水。有学生
表示，长大后也要像叶老师一样
去当兵，保家卫国。

罗妙锋用手机记录下了这个
幸福又难忘的时刻。该视频通过
河源日报视频号、源河客户端发
布，并被人民日报等媒体转发后，
引起了全国网友的关注和点赞。

网友程先生评论说，这是最好
的榜样，育人立德两不误。网友李
女士评论说，看得出来，孩子们都
为老师感到骄傲，这是最好的爱国
主义教育。也有网友直言：教书育
人，保家卫国，都是最好的榜样！

河源一美术老师弃笔从戎，引学生沸腾，网友热议

教书育人保家卫国都是好样的！


